
Das persönliche Beraternetzwerk

mit persönlicher, 

werteorientierter Beratung

Mehr Erfolg und Lebensqualität 

Die Zukunft im Fokus



Der kritische Dialog  mit unabhängigen Experten
         ist für jeden Unternehmer unverzichtbare Quelle 
neuer Impulse.
        Neues Denken führt zu positiven Veränderungen

Gemeinsam ungewohnte Wege gehen.

Fit für die Zu kunft



Erfolg ist nachweisbar

Im Vordergrund steht der Mensch

8 Strategische Planung, Un ter neh mens ent wick lung und Kontrolle

Unternehmensstrategie und Gründungskonzepte, Markt- und Wett be werbs-Unternehmensstrategie und Gründungskonzepte, Markt- und Wett be werbs-

 ana ly sen (Chan cen/Risiken), Stärken- und Schwä chen ana ly sen, Zielstrategi- ana ly sen (Chan cen/Risiken), Stärken- und Schwä chen ana ly sen, Zielstrategi-

en, Res sour cen stra te gi en, en, Res sour cen stra te gi en, 

8 Vertrieb, Marketing und Kommunikation, Controlling

Werbung und Verkaufsförderung, Innovations-/Kreativitätsmanagement, Werbung und Verkaufsförderung, Innovations-/Kreativitätsmanagement, 

Produkt- und Mar ke ting stra te gi en, Ver triebs stra te gi en und Ver triebs or ga ni-Produkt- und Mar ke ting stra te gi en, Ver triebs stra te gi en und Ver triebs or ga ni-

 sa ti on, Mar ke ting- und Wer be kon zep te, CI- und CD-Entwicklung (Vision,  sa ti on, Mar ke ting- und Wer be kon zep te, CI- und CD-Entwicklung (Vision, 

Leitbild, Design), Erarbeitung von Markenverfassungen, Crossmediale Leitbild, Design), Erarbeitung von Markenverfassungen, Crossmediale 

Kom mu ni ka ti on, KundenbindungKom mu ni ka ti on, Kundenbindung

8 Organisations- und Per so nal ent wick lung 

Personalbeschaffung, Online-Recruiting, Personal-Branding, Aufbau-/Personalbeschaffung, Online-Recruiting, Personal-Branding, Aufbau-/

Ablauforganisation, Führungsgrundsätze und -verhalten, Vertretungs-Ablauforganisation, Führungsgrundsätze und -verhalten, Vertretungs-

/Nachfolgeregelungen, Ge schäfts mo del le, Mediation/Konfl iktmanagement, /Nachfolgeregelungen, Ge schäfts mo del le, Mediation/Konfl iktmanagement, 

Teambildung, Managementtraining, CoachingTeambildung, Managementtraining, Coaching

8 Finanzierungs- und Investitionsplanung

8 Steuerberatung, Rechtsbeistand

8 Unternehmenszertifi zierung ISO 9000

Warum es sich lohnt!

Der Vorteil des persönlichen Beraternetzwerks

Die Erfahrung zeigt, dass ein einzelner Unternehmensberater häufi g über gute Kompe-

tenzen in Spezialfeldern verfügt, ihm darüber hinaus manchmal die notwendige,

ganzheitliche Betrachtungsweise fehlt. Auch der Beste kann nicht über so viel Erfah-

rung verfügen wie ein qualifi ziertes Beraterteam. Aber dieses Team darf auch nicht 

zu groß sein wie in vielen anonymen Netzwerken. Bei iXpool kommt dem Beratungs-

kunden der regelmäßige, persönliche Erfahrungsaustauch der Berater untereinander 

direkt zugute. 

Die Berater des persönlichen Netzwerks arbeiten nach defi nierten Wertvorstellungen

und verstehen sich als ehrliche und absolut verlässliche Partner, die in erster Linie 

glaubhaft nicht das Honorar, sondern den Erfolg des zu beratenden Unternehmens 

oder das Wohl der jeweiligen zu beratenden Menschen im Fokus haben. 

8  Alle Berater verfügen über eine langjährige Unternehmer- und Beratererfahrung. 

8  Das gemeinsame Angehen von Problemlösungen führt zur ganzheitlichen Betrach-

tungsweise und daraus ergeben sich Synergieeffekte, die Ihnen zugute kommen. 

8  Die Aufgabe des Beraternetzwerks ist es, die vereinbarten Ziele im Kundenunter-

nehmen zu erreichen und die Lebensqualität der dort Tätigen zu fördern



Gemeinsam Synergien nutzen

Die Syn er gie ef fek te lang jäh ri ger Erfahrung 
verschiedener Branchen

Kompetente, werteorientierte und 
verlässliche Partner

Namhafte Berater stehen an Ihrer Seite (Auszug):Namhafte Berater stehen an Ihrer Seite (Auszug):

8Josef Hartmann

Dipl. Physiker, Dr. rer. nat., 10 Jahre internationale Beratungserfahrung in Konzernen und Dipl. Physiker, Dr. rer. nat., 10 Jahre internationale Beratungserfahrung in Konzernen und 

mittelständischen Unternehmen unterschiedlichster Branchen, Beratungsschwerpunkte:  mittelständischen Unternehmen unterschiedlichster Branchen, Beratungsschwerpunkte:  

Unternehmensstrategie und Gründungskonzepte, Management- und Informationssysteme, Unternehmensstrategie und Gründungskonzepte, Management- und Informationssysteme, 

Organisations- und Personalentwicklung,  Prozess- und Schnittstellenoptimierung, Manage-Organisations- und Personalentwicklung,  Prozess- und Schnittstellenoptimierung, Manage-

ment auf Zeit, seit 5 Jahren geschäftsführender Partner in Hartmann, Stolz & Partner ment auf Zeit, seit 5 Jahren geschäftsführender Partner in Hartmann, Stolz & Partner 

8Klaus-Peter Ißling

Ißling & Partner, Steuerberater, vereidigter Buchprüfer, Rechtsbeistand für bür ger li ches Ißling & Partner, Steuerberater, vereidigter Buchprüfer, Rechtsbeistand für bür ger li ches 

Recht, Handels- und Gesellschaftsrecht, seit 26 Jah ren selbstständig, Ansprechpartner Recht, Handels- und Gesellschaftsrecht, seit 26 Jah ren selbstständig, Ansprechpartner 

für Mandanten in allen Angelegenheiten, Diskretion und Zuverässigkeit, hoher Be kannt -für Mandanten in allen Angelegenheiten, Diskretion und Zuverässigkeit, hoher Be kannt -

heits grad bei Banken und Finanzamt.

8Gerd Otterbach

Diplom-Kaufmann, ab 03.12.04 Qua li täts ma na ge ment-Beauftragter (QMB-TÜV), 

Datenschutzbeauftragter, seit 1997 beschäftigt bei Unternehmensberatung 

Ißling & Partner Schwerpunkte u.a. be triebs wirt schaft li che Beratung, Beratung bei 

Ge schäfts über gän gen, Um wand lun gen, Rechts form wech seln, Unternehmens-

bewertungen, Qua li tätsma na ge ment sy stem/Zertifi zierung.

8Frank Schwedes

Diplom Kaufmann, nach dem BWL-Studium mit den Schwerpunkten Marketing und Finan-Diplom Kaufmann, nach dem BWL-Studium mit den Schwerpunkten Marketing und Finan-

zierung seit 15 Jahren in den Bereichen Marketing und Vertrieb tätig, seit 2003 selbständig zierung seit 15 Jahren in den Bereichen Marketing und Vertrieb tätig, seit 2003 selbständig 

als Berater, schwerpunktmäßig im Bereich Markting/Personalmarketing. Davor zuletzt vier als Berater, schwerpunktmäßig im Bereich Markting/Personalmarketing. Davor zuletzt vier 

Jahre als Consultant in der Kienbaum Gruppe aktiv. Schwerpunkte der Beratung sind Strate-Jahre als Consultant in der Kienbaum Gruppe aktiv. Schwerpunkte der Beratung sind Strate-

gien in den Bereichen Personalmarketing und Employer Branding sowie Konzepte für KMU.gien in den Bereichen Personalmarketing und Employer Branding sowie Konzepte für KMU.

8Karl-Wilhelm Stolz

Dipl. Betriebswirt, 25 Jahre Berufserfahrung in geschäftsführender Position in Vertrieb und 

Marketing, mehr als 13 Jahre Beratungserfahrung in zahlreichen Branchen. Beratungsschwer-

punkte sind Effi zienzsteigerungsprogramme, Vertrieb und Marketing, Organisations- und 

Personalentwicklung, Change Management, Coaching, seit 5 Jahren geschäftsführender 

Partner in Hartmann, Stolz & Partner.

8Thomas Studer 

M.A., Berater für Entwicklungsprozesse bei Menschen und Institutionen, seit

1997 Partner der deutsch-schweizerischen Unternehmensberatung mundi consulting,

Arbeitsschwerpunkte: Systemdiagnosen, Strategie- und Umsetzungsberatung, Public

Management, Führungskräfteentwicklung, Coaching, Moderation und Mediation.

8Horst Weiss

Diplom Kaufmann im Bereich Produktion, Groß- und Einzelhandel, seit 1985 selbständiger 

Berater, bevorzugt tätig im Mittelstand, Existenzgründung, Controlling, 

Finanzierung, Organisation, Sanierung für Industrie, Handel, Handwerk und Dienstleister.

8Wolfgang Weiss

Dipl. Betriebswirt, Gründer, Gesellschafter und Ge schäfts füh rer der Mit tel stands agen tur 

conception Wer bung und Marketing GmbH, 25 Jahre Be ra ter er fah rung in den 

Bereichen Mar ke ting und Wer bung, Ver kaufs för de rung, Beratung im Bereich CI und Un ter -

neh mens kul tur, Kom mu ni ka ti ons stra te gi en, Kreatives Innovationsmanagement.



iXpool
Das Beraternetzwerk
Ansprechpartner
Wolfgang  Weiss

Geschäftstelle Siegen
Hohler Weg 1
D-57072 Siegen

call  +49 271/8905420
mail: info@ixpool.dewww.ixpool.de
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